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Identifikation migrationsbewusster Konzepte
im 0konomischen und finanziellen Wissen

Identification of migration-conscious concepts in economic
and financial knowledge

KURZFASSUNG: Geringere sprachliche Fahigkeiten dienen héufig als Erklarung fiir Defizite im
dkonomischen und finanziellen Wissen von Lernenden mit Migrationshintergrund (MH) im
Vergleich zu Lernenden ohne MH. In Deutschland liegt der Modellierung des 6konomischen
und finanziellen Wissens ein westlicher Blick auf die Wirtschaftsrechtsordnung zugrunde. Un-
ter Einsatz von 130 Testaufgaben bei 2.503 jungen Erwachsenen zwischen 17 und 25 Jahren wird
der Frage nachgegangen, in welchen Konzepten Proband*Innen mit MH Probleme zeigen, die
kulturell bedingt sein kénnen. Es werden Unterschiede bei den Konzepten Zinsen, Kredite,
Marktwirtschaft und Wettbewerbsmarkt identifiziert. Aus wirtschaftsdidaktischer Sicht wer-
den erste Uberlegungen vorgestellt, wie damit umgegangen und welche Implikationen fiir die
Ausbildung von Lehrkriften abgeleitet werden kénnen. Der Beitrag soll dazu anregen, diese
Forschungsfrage in der zukiinftigen wirtschaftspadagogischen Forschung tiefergehend zu un-
tersuchen.

Schlagworte: Migrationshintergrund, 6konomisches Wissen, finanzielles Wissen, Adressaten-

gerechter Unterricht, Ausbildung von Lehrkriften

ABSTRACT: Lower language skills often serve as an explanation for deficits in the economic and
financial knowledge of learners with a migrant background compared to learners without a mi-
grant background. In Germany, the modelling of economic and financial knowledge is based on
a Western view of the economic system. Using 130 test items with 2,503 young adults between
17 and 25 years of age, the question is investigated in which concepts test persons with migrant
background show problems that may be culturally determined. Differences in the concepts of
interest, credit, market economy and competitive market are identified. From an economic ed-
ucation point of view, preliminary considerations are presented as to how this can be dealt with
and which implications for teacher training can be drawn. This paper is intended to encourage
a more in-depth analysis of this research question in future research in economic education.
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176 ROLAND HAPP

1 Ausgangsfrage’

Zahlreiche Studien zum 6konomischen und finanziellen Wissen (fiir die theoretische
Konzeptualisierung der beiden Konstrukte s. Kap. 2.2) von jungen Erwachsenen konn-
ten fiir den deutschsprachigen Raum eine Wissensliicke zwischen Proband*Innen mit
und ohne Migrationshintergrund (MH) feststellen (s. fiir das 6konomische Wissen
BECK/KRUMM/DUBS, 1998; BRUCKNER/FORSTER, ZLATKIN-TROITSCHANSKAIA/
WALSTAD, 2015; ZLATKIN-TROITSCHANSKAIA et al.,, 2013; fir das finanzielle Wissen
BROWN/GRAF, 2013; ERNER/GOEDDE-MENKE/OBERSTE, 2016; HAPP/FORSTER,
2019). Die Schulforschung legt nahe, dass ein erheblicher Anteil dieser Unterschiede
auf die geringeren sprachlichen Fihigkeiten von Lernenden mit MH im Vergleich zu
Lernenden ohne MH zuriickzufiihren ist (ESSER, 2006, S. 65; SIEGERT, 2008, S. 41).
Schliefllich lassen zahlreiche Studien, die die sprachlichen Fihigkeiten zwischen
Proband*Innen mit und ohne MH vergleichend gegeniiberstellen, diesen Riickschluss
zu (BECK/JAPEL/BECKER, 2010, S. 333; DIRIM/KHAKPOUR, 2018,S. 203; FEREIDOONI,
2011, S. 70; REISS/SALZER/SCHIEPE-TISKA/KLIEME/KOLLER, 2016, S. 321). Auf Basis
dieser Befundlage ist es zunachst einmal plausibel anzunehmen, dass auch fiir die Liicke
im 6konomischen und finanziellen Wissen zwischen Lernenden mit und ohne MH die
sprachlichen Fihigkeiten einen starken Erklarungsbeitrag leisten. Im Folgenden wird in
diesem Kontext von einem Spracheffekt gesprochen, der den Zusammenhang aus dem
MH und dem 6konomischen sowie finanziellen Wissen beschreibt.

Eine Literaturrecherche ergibt, dass in zwei Studien neben dem 6konomischen und
finanziellen Wissen auch die sprachlichen Fahigkeiten der Proband*Innen durch einen
Sprachtest valide und reliabel erfasst wurden (GRAMATKI, 2016; HAPP/FORSTER/
GREIN/BULTMANN, 2018). Beide Studien kommen zu dem Ergebnis, dass trotz
der Kontrolle der sprachlichen Fihigkeiten weiterhin eine Liicke im 6konomischen
und finanziellen Wissen zwischen Lernenden mit und ohne MH konstatiert werden
muss. Neben dem sprachlichen Argument diirften demnach weitere Erklarungsansit-
ze zur Erforschung der Liicke im 6konomischen und finanziellen Wissen zwischen
Proband*Innen mit und ohne MH notwendig sein. Dieser Beitrag fokussiert dabei
neben dem Spracheffekt auch den kulturellen Hintergrund der Lernenden und damit
einen Kultureffekt. Gerade im 6konomischen und finanziellen Wissen, das in Deutsch-
land durch eine westliche Perspektive auf die Wirtschaftsrechtsordnung geprigt wird
(POHLHAUSEN/BECK, 2010, S.226), kann der kulturelle Hintergrund von jungen Er-
wachsenen mit MH zur Erklirung von Wissensunterschieden in Fachtests, die aus der
Perspektive einer westlichen Wirtschaftsrechtsordnung konstruiert wurden, dienen.
Schliefllich verlangt das Losen von Aufgaben von Testpersonen mit einem von der
westlichen Kultur abweichenden kulturellen Hintergrund, dass sie bei der Beantwor-
tung zwischen zwei unterschiedlichen kulturellen Sichtweisen abwégen miissen. Dieses
impliziert eine Adaptionsleistung bei der Aufgabenbearbeitung (BERRY, 1997), was eine

1 Indie Uberarbeitung dieses Artikels sind Hinweise von drei anonymen Gutachter*Innen eingeflossen, fiir
deren ausfithrliche und konstruktive Hinweise ich mich sehr bedanken méchte.

This material is under copyright. Any use outside of the narrow boundaries
of copyright law is illegal and may be prosecuted.
This applies in particular to copies, translations, microfilming
as well as storage and processing in electronic systems.
© Franz Steiner Verlag, Stuttgart 2020
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hohere Aufgabenschwierigkeit aus Sicht dieser Proband*Innen bedeutet. Demnach soll-
te sich dieser Kultureffekt neben dem Spracheftekt auch in der Lésungshaufigkeit von
Fachitems aus einem 6konomischen und finanziellen Wissenstest zeigen. Sprache wird
in diesem Artikel als ein Element von Kultur aufgefasst (s. hierzu den maximalistischen
(allumfassenden) und minimalistischen (innerhalb eines Sets von Abgrenzungen) Kul-
turbegriff in ZEMBYLAS, 2004). Es konnen weitere Elemente eines breiter angelegten
Kulturverstandnisses unterschieden werden (z. B. religiése Glaubensvorstellungen und
Mythen, bestimmte Verhaltensregeln, Bedeutungsmuster, Zahlensysteme, kulturspezi-
fische Werte und Normen, Lebensweisen). Da den sprachlichen Fihigkeiten fiir den
Wissenserwerb eine hohe Bedeutung zukommt, wird in dem Beitrag eine Ausdiffe-
renzierung zwischen Sprache und weiteren kulturellen Unterschieden vorgenommen
(HAAK-SAHEEM, 2011; LEIPRECHT, 2004 ).

Bisherige Studien aus der Wirtschaftsdidaktik gehen bestimmten Fehlern im wirt-
schaftswissenschaftlichen Wissen bei Schiiler*Innen nach (MINNAMEIER, 2008;
SEIFRIED/WUTTKE, 2010). Dabei geht dieser Forschungszweig in die 8oer und goer
Jahre zuriick (LEISER, 1983; WEBER, 1994 ). Fehler werden als eine unerwiinschte Ab-
weichung definiert (OSER/SPYCHIGER, 2005). MINNAMEIER (2008, S.123) differen-
ziert diese Fehler nach Inferenzen aus und spricht in diesem Kontext von Urteils-,
Beobachtungs- und Kolligationsfehlern. Die Studien zu Fehlern bei Schiiler*Innen im
wirtschaftswissenschaftlichen Wissen konzentrieren sich zum einen auf den Teilbereich
Rechnungswesen (KUHN, 2014). Zum anderen flieit in diesen Studien der MH als Er-
klarungsansatz fiir bestimmte fehleranfillige Themen im 6konomischen und finanzi-
ellen Wissen nicht ein (BIRKE/SEEBER, 2011). Der Forschungsstand zu dem Umgang
mit Fehlern von Schiiler*Innen legt nahe, dass das Individuum durch die Interpretation
der Fehlersituation einen entscheidenden Anteil dazu beitrigt, wie die Reaktion auf ei-
nen Fehler ausfillt (vgl. CANNON/EDMONDSON, 2001). In den Studien zu Fehlern bei
Schiiler*Innen wird bei der Bewertung der Fehlersituation von einem Beurteilungskrite-
rium gesprochen, das als eine Art Norm das Bezugssystem darstellt, um fehlerhafte und
fehlerfreie Leistungen zu unterscheiden (s. hierzu ausfiihrlicher in OSER/SPYCHIGER,
2005). Das Urteil, was in einer bestimmten Situation als ein Fehler bewertet wird, er-
folgt nach den Ausfithrungen von ALISCH/HERMKES/ALTMANN (2008) durch ein
urteilendes Subjekt in Form einer Normabweichung.

An dieser Stelle setzt der vorliegende Beitrag an. Im 6konomischen Wissen in
Deutschland erfolgt die Normsetzung aus einer westlich-geprigten Sichtweise auf
die Wirtschaftsrechtsordnung. Der kulturalistische Ansatz (RAMIREZ-RODRIGUEZ/
DOHMEN, 2010) zielt auf kulturelle Praktiken und kulturspezifische Sichtweisen des
Herkunftslandes der Eltern der Lernenden ab, welche die Ausprigung des 6konomi-
schen Verstindnisses der Kinder mitprigen (FELDMANN, 2002). So ist dem deutschen
Wirtschaftssystem eine individualistische Vorteilsorientierung inhirent, die fiir andere
gesellschaftliche Subsysteme, wie Familie oder Religion, keine Geltung beansprucht.
Insoweit sind bestimmte 6konomiebezogene Begrifflichkeiten (Eigentum, Wettbewerb
etc.) kulturell (westlich) ,gefirbt“ (POHLHAUSEN/BECK, 2010), was eine Abweichung

von der Norm und demnach fehlerhafte Leistungen hervorrufen kann. Auf diesen
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178 ROLAND HAPP

Uberlegungen aufbauend ist die iibergeordnete Zielsetzung in diesem Artikel die Iden-
tifikation von Konzepten im finanziellen und 6konomischen Wissen bei Lernenden mit
MH, die diese vor besondere Herausforderungen stellen.

Im weiteren Verlauf werden zunichst die Konstrukte MH (Kap. 2.1) sowie 6kono-
misches und finanzielles Wissen (Kap. 2.2) theoretisch fundiert. Kap. 3 stellt die bei-
den Instrumente zur Erfassung des 6konomischen und finanziellen Wissens vor. Auf
Basis zweier Studien, bei denen 80 Aufgaben zur Erfassung des 6konomischen Wissens
bei 1.395 jungen Erwachsenen und so Aufgaben zur Erfassung des finanziellen Wissens
bei 1.108 jungen Erwachsenen eingesetzt wurden, erfolgt eine Betrachtung der Unter-
schiede zwischen Proband*Innen mit und ohne MH. Auf Einzelitemebene werden im
empirischen Teil Items identifiziert und diese Items bestimmten konomischen und
finanziellen Konzepten zugeordnet (Kap. 4). Wenn finanzielle und ékonomische Kon-
zepte iiber mehrere Testaufgaben hinweg von Proband*Innen mit MH im Vergleich zu
Proband*Innen ohne MH mit einer abweichenden Losungshaufigkeit gelost werden, so
dient das in dem Beitrag als Ansatzpunkt, kritisch iiber mégliche kulturelle Unterschie-
de im Verstindnis dieser Konzepte zu reflektieren. Es werden mogliche Erklarungsan-
satze geliefert, welche die besonderen Herausforderungen aus Sicht von Migrant*Innen
mit diesen Konzepten beschreiben. Aufbauend auf diesen Befunden werden in Kap. 5
erste wirtschaftsdidaktische Implikationen fiir den adressatengerechten Umgang mit
diesen Konzepten formuliert. Es schlieflen erste und noch vergleichsweise grobe Im-
plikationen fiir die Ausbildung von Lehrkriften an. Der Beitrag zeigt am Ende Limi-
tationen der Studie sowie den weiteren Forschungsbedarf auf. Insgesamt unterstreicht
der Artikel, dass in diesem Forschungsbereich dringend weitere Forschungsarbeiten
anschlief3en sollten, wozu diese Studie Anregungen liefern soll.

2 Theoretische Grundlagen
2.1 Indikatoren fiir den MH und theoretische Ausdifferenzierung von Gruppen

Fir die Operationalisierung und Messung des MH werden in Studien verschiedene
Indikatoren herangezogen. Im Kontext dieses Artikels geht es darum, den Migrations-
begriff aus einer bildungswissenschaftlichen Perspektive zu modellieren und geeignete
Indikatoren fir die Operationalisierung auszuwéhlen. Der Begrift der Bildungswissen-
schaften wird in unterschiedlichen Varianten gebraucht. In diesem Artikel wird dem
Verstindnis von TERHART (2012, S.29) gefolgt. Hiernach werden bildungswissen-
schaftliche Studien u. a. theoriebezogen, problemorientiert und mit Blick auf bestimm-
te Anwendungskontexte durchgefiihrt. Der Charakter der Studien ist haufig interdiszi-
plindr. Durch die Bildungswissenschaften wird der , Erkenntnisgegenstand siber und die
Gestaltungsmoglichkeiten von Bildungsprozessen und -institutionen® erweitert.

In Deutschland wird die Staatsangehorigkeit durch individuelle Wahlméglichkeiten
bestimmt (BOCKLER/SCHMITZ-VELTIN, 2013). Mit Blick auf das 6konomische und

finanzielle Wissen kann kritisch hinterfragt werden, inwieweit die rechtliche Zuschrei-

This material is under copyright. Any use outside of the narrow boundaries
of copyright law is illegal and may be prosecuted.
This applies in particular to copies, translations, microfilming
as well as storage and processing in electronic systems.
© Franz Steiner Verlag, Stuttgart 2020



Identifikation migrationsbewusster Konzepte im 6konomischen und finanziellen Wissen 179

bung eine Relevanz entfaltet. Schlief8lich sollten sich hier vielmehr u.a. Werthaltungen
und Normen aus dem familidren Umfeld der jungen Erwachsenen als prigend erweisen
(LUSARDI/MITCHELL/CURTO, 2010; OECD, 2014, S. 84—90). Gerade mit Blick auf das
O6konomische und finanzielle Wissen, das seinerseits in Deutschland aus einer westli-
chen Perspektive kulturspezifisch geprigt ist, sollte sich die Herkunft der Eltern als be-
sonders erklarungskraftig zeigen. In diesem Zusammenhang ist von Interesse, ob die
Eltern einen MH im Sinne der Herkunft aus einem nicht-deutschen kulturellen Kon-
text aufweisen (BELLIN, 2009, S. 44). In diesem Artikel wird der weiten Definition von
MH gefolgt (kEMPER, 2010, S. 321), bei der es bereits ausreicht, wenn ein Elternteil eine
nichtdeutsche Herkunft hat, da bereits bei dieser Konstellation eine Wirkung aus dem
nichtdeutschen Erziehungsmilieu unterstellt werden kann. Demnach stellt in diesem
Artikel die Herkunft der Eltern ein Indikator fiir den MH dar. Aufbauend auf den Befun-
den aus der Schulforschung, wonach der Beherrschung der Unterrichtssprache fiir den
Wissenserwerb eine fundamentale Bedeutung zukommt, wird in diesem Artikel auch
die Familiensprache fokussiert (WUTTKE, 2005; ESSER, 2006). Die Familiensprache
wird als jene Verkehrssprache aufgefasst, die in der Familie bzw. im Herkunftshaushalt
iiberwiegend gesprochen wird (KEMPER, 2010, S. 318). Als Ergebnis dieser Uberlegun-
gen wird der MH tber die beiden Indikatoren ,Herkunft der Eltern(teile)“ und ,Fami-
liensprache” erfasst. Es leitet sich folgende Definition fir den MH ab: Ist die Herkunft
eines der Elternteile und/oder die Familiensprache nicht Deutsch, so wird von einem MH der
jungen Erwachsenen ausgegangen.

Diese Kombination der beiden Indikatoren erlaubt es nicht nur, junge Erwachsene
mit MH zu identifizieren, sondern auch innerhalb dieser Gruppe je nach zugrundelie-
gender Familiensprache und Herkunft der Eltern(teile) differenzierte Analysen durch-
zufithren. In der Betrachtung der Wirkung der Familiensprache ist davon auszugehen,
dass eine im hiuslichen Milieu gesprochene nicht-deutsche Sprache keineswegs nur
mit dem Verstehen des Deutschen im alltagssprachlichen Umgang interferiert. Viel-
mehr vermittelt die kontextualisierte, verbale Kommunikation in der Familie sowohl
explizit als auch en passant Aspirationen, Einstellungen, Priferenzen, Rollenzuschrei-
bungen, moralische Standpunkte und kulturspezifische, teilweise religios begriindete
Werthaltungen sowie epistemologische Sichtweisen, die das Weltverstindnis der jun-
gen Erwachsenen im Allgemeinen und ihr Fach- und Sachverstindnis im Besonderen
mitprigen. In dem Artikel gelten sie alle zusammen als inhaltliche Facetten von MH.
Die Genese von MH wird als besondere, aus einem Kulturwechsel erwachsene Soziali-
sationskonstellation angesehen. An der sich im familialen Milieu entfaltenden Identitit
hat Sprache einen eigenen Anteil, der sich im selbstvergewissernden Denken der be-
treffenden Personen auch sprachlich manifestiert. Die Familiensprache erfiillt demnach
eine dreifache Funktion: Sie transportiert Inhalte der Genese und Stabilisierung von
Identitit und sie dient zugleich dem Wissensaufbau und der kommunikativen Verstin-
digung. Wenn sie nicht Deutsch ist, fordert sie eine ,Milieudistanz’, die u. a. den Zugang
zu Bildungsinhalten erschweren kann (BEICHT/WALDEN, 2018). Aber auch, wenn sie
Deutsch ist, kompensiert sie, weil sie lediglich eine Facette personaler Identitit bildet,

keineswegs vollstandig alle kulturellen Herkunftsdifferenzen. M. a. W.: Familiensprache
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180 ROLAND HAPP

ist Teil des MH und kann im Kontext des Bildungswesens zugleich als ein relevanter,
wenngleich immer noch eher grober Indikator fiir die Stirke von ,Milieudistanz® die-
nen (AHMED/MULLER/VON SCHWANENFLUGEL, 2013; KLAPPROTH/SCHALTZ/
GLOCK, 2014). Im Anschluss an diese theoretischen Uberlegungen lassen sich die jun-
gen Erwachsenen den folgenden drei MH-relevanten Gruppen zuordnen (Tab. 1).

Tab. 1: Theoretische Ausdifferenzierung unterschiedlicher Gruppen

Gr. Nr. Merkmale Gruppenbezeichnung ~ Migrationshintergrund

1 Eltern aus Deutschland genuine

& Deutsch als Familiensprache Deutschsprachler*In nicht vorliegend

2 Eltern nicht aus Deutschland & migrierte orliecend
Deutsch als Familiensprache Deutschsprachler*In voriies

3 Eltern nicht aus Deutschland & migrierte vorliecend
Deutsch nicht Familiensprache Fremdsprachler*In 8

Bei Personen, die der Gruppe (G) 2 angehéren, stammt mindestens ein Elternteil nicht
aus Deutschland (D). Innerhalb der Familie in G2 wird Deutsch als Familiensprache
gesprochen. In G3 stammt auch mindestens ein Elternteil nicht aus D, allerdings wird
in der G3 zu Hause nicht Deutsch als Familiensprache gesprochen. Die Nutzung einer
anderen Sprache als Deutsch sollte nicht nur auf die sprachlichen Fihigkeiten der jungen
Erwachsenen in G3 einen Einfluss haben. Personen, die G3 zuzuordnen sind, zeigen im
Vergleich zur G2 eine stirkere Nihe zu den Werten und Normen des Herkunftslandes
(ESSER, 2006; KALTER, 2008, S. 247; MAEHLER, 2012, S. 106-107). Wer das sprachliche
Merkmal weiterhin nutzt, fiihlt sich in den meisten Fillen in kultureller Hinsicht auch
starker dem Herkunftsland zugehorig. Dieses stellt gerade fiir diesen Artikel einen wich-
tigen Ansatzpunkt dar. Wenn auf Basis von kulturellen Differenzen zwischen dem Her-
kunftsland und dem westlich-geprigten Aufenthaltsland Unterschiede im 6konomischen
und finanziellen Wissen erwartet werden, so sollten sich in den an diesen theoretischen
Teil anschlieBenden empirischen Analysen Unterschiede zwischen G2 und G3 zeigen.

2.2 Konzeptualisierung des 6konomischen und finanziellen Wissens

Das 6konomische Wissen und Denken wird in Anlehnung an die umfangreichen Arbei-
ten von BECK (1989) und BECK/KRUMM/DUBS (1998) theoretisch modelliert. Dabei
stellt das 6konomische Wissen und Denken eine kognitive Teildimension des iiberge-
ordneten dreidimensionalen Konstrukts der 6konomischen Bildung dar. Neben dem
6konomischen Wissen werden in dem Ansatz der 6konomischen Bildung die 6kono-
miebezogene moralische Reflexionsfihigkeit sowie die Einstellungen zum &konomi-
schen Wissen und Denken subsumiert. Konzeptionell betrachtet setzt sich das 6kono-
mische Wissen aus einem veranderbaren Wissensbestand sowie einer darauf bezogenen
Denkleistung zusammen, die die einzelnen Wissenselemente miteinander verkniipft

und verwertet. Das 6konomische Wissen wird fiir den vorliegenden Beitrag auf Basis
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zweier inhaltlicher Teilkomponenten modelliert: dem 6konomischen und dem finanzi-
ellen Grundlagenwissen, jeweils im Sinne von ,literacy” (LUSARDI/MITCHELL, 2017 ).
In diesem Artikel wird dem integrativen Modell gefolgt, wonach finanzielles Wissen als
ein Bestandteil des 6konomischen Wissens betrachtet wird. LUSARDI und MITCHELL
(2017) verweisen darauf, dass die Stirke der Zusammenhinge und die Wechselwirkun-
gen zwischen dem finanziellen und 6konomischen Wissen bislang nicht ausreichend
erklirt werden konnen. Die theoretische Modellierung erfolgt aus einer inhaltlichen
Perspektive. Ausgeklammert wird die Modellierung aus einer kognitiven Betrachtungs-
weise, da in diesem Artikel insbesondere die Zusammenhinge zwischen unterschiedli-
chen kulturell-geprigten Sichtweisen und den Inhaltskonzepten von Interesse sind (s.
fur Analysen aus einer kognitiven Perspektive FORSTER/BRUCKNER/HAPP/BECK/
ZLATKIN-TROITSCHANSKAIA, 20172).

Okonomisches Grundlagenwissen

Das dkonomische Grundlagenwissen zielt auf basale, in der Okonomie konsensuell ge-
teilte Konzepte ab (vgl. z.B. MANKIW, 2012; SAMUELSON/NORDHAUS, 2010), die ein
grundlegendes Verstindnis gesamt- und einzelwirtschaftlicher Zusammenhinge ermog-
lichen. Zur Strukturierung der inhaltlichen Binnenstruktur wird auf die vom Council for
Economic Education (CEE) entwickelten 20 Core Standards zuriickgegriffen. Die Core
Standards umfassen 6konomische Prinzipien wie Knappheit, Allokation von Giitern,
Handel, Mirkte und Preise, Wettbewerb etc. sowie wirtschaftspolitische Kernkonzepte
wie Marktversagen, Staatsversagen, Inflation (s. ausfiihrlicher CEE, 2010). Die Inhaltsstan-
dards wurden mit Hochschulprofessor*Innen entwickelt und sind in den USA inzwischen
in 22 Bundesstaaten curricular fest etabliert. Auch in Deutschland sind diese Core Stan-
dards fiir die 6konomische Bildung grundlegend (FORSTER etal,, 2017a). Obwohl hierzu-
lande in der Fachsystematik meist zwischen Mikro- und Makrokonomie unterschieden
wird, wird eine eindimensionale inhaltliche Struktur fir das 6konomische Grundlagen-
wissen als angemessen betrachtet, da sich diese 20 Inhaltsbereiche theoretisch und empi-
risch nicht trennscharf den beiden Subdimensionen Mikro- und Makrookonomie zuord-
nen lassen. Dieses eindimensionale inhaltliche Strukturverstindnis ist an die Lehrpline
im sekundiren allgemeinbildenden und berufsschulischen Bereich anschlussfihig. Soweit
in dem schulischen Bereich Okonomie iiberhaupt systematisch unterrichtet wird — was
fiir allgemeinbildende Gymnasien in einigen Bundeslindern kaum zutrifft (vgl. die curri-
cularen Analysen fiir Lehrpline bei FORSTER et al,, 2017a), da dort Skonomische Inhalte
meist in andere Ficher wie Sozialkunde eingebunden sind — wird der Unterricht nicht
nach Mikro- und Makrodkonomie ausdifferenziert. Dies gilt i.d. R. auch fiir den berufs-
bildenden Bereich, wozu auch der kaufménnisch-verwaltende Ausbildungszweig zahlt.>

2 Die Proband*Innen aus dem Artikel sind Studieneinsteiger*Innen, die direkt zu Beginn bei der Aufnahme
des Studiums befragt wurden. Auch wenn eine positive Selektion von dem Schul- in den Hochschulbe-
reich vorliegt, so sind die institutionell verankerten Lerngelegenheiten, die die Proband*Innen aus den
Stichproben hatten, auf den Schulbereich beschrinkt. Universitire Lehrveranstaltungen wurden von allen
Proband*Innen zum Zeitpunkt der Befragungen noch nicht besucht.
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Finanzielles Grundlagenwissen

APREA (2012, S. 2) fasst unter den Begriff Financial Literacy die ,Befihigung zu einem
informierten Urteil und einer effektiven Entscheidungsfindung im Zusammenhang mit
Geld- und Finanzangelegenheiten. In Anlehnung an ATKINSON und MESsY (2012) be-
zieht sich diese Befihigung auf die drei Dimensionen Wissen, Verhalten und Einstellun-
gen. In diesem Artikel wird der Fokus auf das finanzielle Grundlagenwissen gelegt. Die
finanzielle Wissenskomponente ist der gemeinsame Nenner der meisten Definitionen
(0ECD, 2017). Es kann davon ausgegangen werden, dass mit einem héheren finanziellen
Grundlagenwissen in finanziellen Entscheidungssituationen auch angemessenere Ent-
scheidungen getroffen werden (REMUND, 2010, S. 280).

Das CEE (2013) nennt zum Umgang mit persdnlichen Finanzfragen in den National
Standards for Financial Literacy sechs Inhaltsbereiche: (1) Einkommen, (2) Kauf von
Giitern und Dienstleistungen, (3) Sparen, (4) Kreditnutzung, (5) Finanzielle Investi-
tionen sowie (6) Versicherung und Absicherung (WALSTAD/REBECK, 2017). Im Zuge
von Validierungsstudien, die sich an den Standards der AErA, APA und NCME (2014)
orientieren, konnte insbesondere tiber Expertenbefragungen nachgewiesen werden,
dass sich diese Inhaltsbereiche auch fiir junge Erwachsene in Deutschland als bedeut-
sam erweisen. Hierbei haben Expert*Innen aus sehr unterschiedlichen Bereichen (u.a.
privater und staatlicher Bankensektor, Versicherungsbranche, Schuldnerberatungen,
Sozialberatungen, Lehrkrifte aus dem allgemein- und berufsbildenden Bereich u.v.m.)
mitgewirkt (FORSTER/HAPP/MOLEROV, 2017b). Eine Betrachtung der sechs Inhalts-
bereiche macht Zusammenhinge zwischen diesen deutlich. Die sechs Inhaltsbereiche
aus den National Standards for Financial Literacy lassen sich zu drei inhaltlichen Subdi-
mensionen des finanziellen Grundlagenwissens zusammenfassen. Demnach basiert die
Inhaltsstruktur auf den folgenden Bereichen:

1. Tagliches Geldgeschift: (1) Einkommen, (2) Kaufvon Giitern und Dienstleistungen
2. Bankgeschifte: (3) Sparen, (4) Kreditnutzung, (s) Finanzielle Investitionen
3. Versicherung: (6) Versicherung und Absicherung

Finanzielles Grundlagenwissen wird als zweiter integrativer Bestandteil des 6kono-
mischen Wissens angesehen. Es wird davon ausgegangen, dass die beiden Konstruk-
te (6konomisches und finanzielles Grundlagenwissen) voneinander separierbar sind.
Demnach werden sie eigenstindig modelliert, fallen systematisch jedoch unter das Ge-
samtkonstrukt ,,6konomisches Wissen®,

3 Messinstrumente und Stichproben
3.1 Erfassung des 6konomischen und finanziellen Grundlagenwissens

Fiir die Erfassung des 6konomischen und finanziellen Grundlagenwissens wird auf zwei
international etablierte Testinstrumente zuriickgegriffen, die durch das US-amerika-

nische CEE entwickelt wurden. Beide wurden je innerhalb eines sechsmonatigen Uber-
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setzungs- und Adaptionsprozesses fiir den deutschen Sprachraum nutzbar gemacht
(s. fiir die Testadaption FORSTER et al., 2017b). Im Folgenden werden die deutschen
Adaptionen der Testinstrumente mit einem ,D“ gekennzeichnet. Die adaptierten In-
strumente wurden umfassend fiir den deutschsprachigen Raum und den Einsatz bei
jungen Erwachsenen zwischen 17 und 25 Jahren validiert (s. fiir den TFL-D FORSTER et
al., 2017b; s. fiir den TEL4-D FORSTER et al., 2017a).

Fiir das 6konomische Grundlagenwissen kommt die deutsche Adaption der vierten
Version des Test of Economic Literacy (TEL4; WALSTAD/REBECK/BUTTERS, 2013)
zum Einsatz. Dieser stellt die Aktualisierung des ,Wirtschaftskundlichen Bildungstests*
(WBT; BECK et al., 1998) dar, der in zahlreichen deutschsprachigen Studien eine An-
wendung fand. Der TEL4 wurde aus inhaltlicher Sicht so konzipiert, dass dieser Test
die 20 Kernbereiche der VWL des CEE (2010) abdeckt (vgl. Kap. 2.2). Der Test besteht
aus zwei Parallelversionen (A & B) mit je 45 Aufgaben im Single-Choice-Format. Nach
einer kurzen Situationsbeschreibung stehen den Proband*Innen vier Antwortalterna-
tiven zur Wahl, von denen die richtige Antwort ausgewihlt werden muss, um fiir die
richtige Aufgabenbearbeitung einen Punkt zu bekommen. Beide Versionen sind iiber
10 identische Ankeritems miteinander verbunden. Hieraus ergibt sich, dass aus dem
TEL4-D insgesamt 8o unterschiedliche Aufgaben zur Erfassung des 6konomischen
Wissens zur Verfiigung stehen. Tab. 2 gibt einen Einblick in vier Beispielitems aus dem
TEL4.2

Das finanzielle Wissen wird iiber die deutsche Adaption des Test of Financial Lite-
racy (TFL; WALSTAD/REBECK, 2017) erfasst. Der TFL wurde vor dem Hintergrund
der 6 Inhaltsbereiche der National Standards for Financial Literacy des CEE (2013) kon-
struiert (Kap. 2.2) und umfasst in dieser Studie 5o Aufgaben. Diese Aufgaben verteilen
sich wie folgt auf die 6 Inhaltsbereiche: 7 Aufgaben zu ,Verdienen von Einkommen®, 6
Aufgaben zu ,Kauf von Giitern und Dienstleistungen®, 7 Aufgaben zu , Sparen®, 10 Auf-
gaben zu ,Kreditnutzung’, 10 Aufgaben zu , Finanzielle Investitionen” und 10 Aufgaben
zu ,Versicherung und Absicherung”. Der TFL ist ebenso im Single-Choice-Format for-
muliert und die Proband*Innen miissen die korrekte Antwort analog zum TEL4 aus
vier Antwortalternativen auswihlen. Um Positionseffekte bei dem FEinsatz der Items
des TFL-D zu vermeiden, wurde eine Version mit der Reihenfolge der Aufgaben von
1 bis 50 und eine Version mit der Reihenfolge von so bis 1 eingesetzt. Tab. 3 zeigt drei
Beispielitems aus dem TFL-D.*

3 Aus Griinden der Testsicherheit und der noch laufenden Validierung der deutschen Version erfolgt hier die
Darstellung der strukturgleichen englischen Originalaufgaben. Alle Items der englischen Versionen kénnen
unter folgendem Link frei eingesehen werden https: //www.econedlink.org/wp-content/uploads/2018/09/
TEL-Manual.pdf

4 Die komplette englische Version des TFL kann unter folgendem Link frei eingesehen werden https://
www.councilforeconed.org/wp-content/uploads/2016/10/TFL-manual-final-o40416.pdf
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Tab. 2: Beispielitems aus dem TEL4 (richtige Antwortalternative fett hervorgehoben)

A7. Profits are equal to total

a A) revenue minus total cost.

U B) assets minus total liabilities.

O C) sales minus wages and salaries.

U D) sales minus taxes and depreciation.

A19. A newspaper reports, ,,COFFEE
GROWERS’ MONOPOLY BROKEN INTO
SEVERAL COMPETING FIRMS.” If this is
true, we would expect the coffee-growing
industry to

U A) decrease output and decrease prices.
U B) increase output and increase prices.

U C) decrease output and increase prices.
U D) increase output and decrease prices.

A14. The exchange rate between the U. S.
dollar and the euro changes from $ 1 =1.50
euros to $ 1 = 1.25 euros. Germany uses the
euro as its currency. This change means
that

U A) U.S. goods will be more expensive
for Germans.

U B) German goods will be more
expensive for Americans.

W C) there will be an increase in U. S.
imports from Germany.

U D) there will be a decrease in German
imports from the U.S.

A43. One reason the federal government
might reduce taxes is to:

U A) slow the rate of inflation.

U B) slow arapid rise in interest rates.

U C) decrease business spending on plant
and equipment.

U D) increase consumer spending and
stimulate the economy.

Tab. 3: Beispielitems aus dem TFL-D (richtige Antwortalternative fett hervorgehoben)

Bi13. In Deutschland schiitzt das
Gewihrleistungsrecht den Kiufer vor

O A) falscher Werbung.

U B) Kreditkartenbetrug.

U C) mangelhaften Produkten.

U D) umweltschidlicher Produktion.

B17. Was ist das Hauptziel einer
Riesterrente?

O A) Sie erlaubt Arbeiternehmern, mit jeder
Gehaltsabrechnung Steuern zu zahlen.

U B) Siebietet Anreize, fiir die Rente zu
sparen.

U C) Sie macht die Einzahlung in die geset-
zliche Rentenversicherung uiberflisssig.

U D) Sie schafft Riicklagen fiir laufende Ge-
sundheitsausgaben.

B22. Welche Aufgabe hat die Schufa?

O A) Sie trifft Entscheidungen iiber
Kreditantrage.

U B) Sie bringt interessierte Banken und
Antragsteller zusammen.

W C) Sie erklirt Verbrauchern, warum ihr
Kreditantrag abgelehnt wurde.

U D) Sie informiert Kreditgeber iiber
die Riickzahlung bisheriger
Kredite des Kreditnehmers.
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3.2 Stichproben

Okonomisches Grundlagenwissen
Die Erfassung des 6konomischen Grundlagenwissens mit dem TEL4-D fand zu Beginn
des Sommersemesters (SS) 2014 statt. Insgesamt nahmen an der querschnittlichen Pa-
per-Pencil-Befragung 1.395 Proband*Innen teil. In die Stichprobe flossen 10 Hochschul-
institutionen (6 Universititen und 4 Hochschulen) ein. Die Befragungen fanden noch
vor dem Besuch von Lehrveranstaltungen im Hochschulbereich statt und waren in sog.
Einfihrungstage bzw. Erstsemesterbegriifungen an den jeweiligen Hochschulinstituti-
onen integriert. Alle Proband*Innen des TEL4-D haben sich fir den Studiengang der
Wirtschaftswissenschaften entschieden. Demnach liegt bei der Stichprobenziehung
eine Selektion vor, bei der davon auszugehen ist, dass bei der Mehrzahl der Testperso-
nen ein (mehr oder weniger) ausgeprigtes Interesse an wirtschaftswissenschaftlichen
Themen gegeben sein sollte. Tab. 4 gibt einen Uberblick zu deskriptiven Merkmalen
dieser Stichprobe. In diesem Artikel findet eine Fokussierung auf Unterschiede zwi-
schen Proband*Innen mit und ohne MH auf Einzelitemebene statt. Damit die Analysen
iiberschaubar bleiben, werden die Personenmerkmale aus Tab. 4 nicht mit in die Mo-
dellierungen auf Einzelitemebene aufgenommen. Schliellich sollte bei der Aufnahme
dieser Personenmerkmale in die Analysen zuvor auch eine tiefergehende theoretische
Modellierung zu den Merkmalen erfolgen, was die Lange des Beitrags deutlich erh6hen
wiirde. Es wurden bereits Auswertungen zum Zusammenhang zwischen dem MH und
dem 6konomischen Wissen unter Kontrolle der Personenmerkmale (u.a. Geschlecht,
Berufsausbildung und LK Wirtschaft) gemacht. Die Befunde zeigen, dass die migrati-
onsspezifischen Unterschiede im 6konomischen Grundlagenwissen auch unter Kon-
trolle der Merkmale aus Tab. 4 festgestellt werden konnen (vgl. HAPP/FORSTER/BECK,
2018; HAPP/ZLATKIN-TROITSCHANSKAIA/FORSTER, 2018). Die bisherigen Analy-
sen haben jedoch nicht die Konzepte hinter den einzelnen Items aus einer migrations-
spezifischen Sichtweise genauer betrachtet, was in diesem Artikel unternommen wird.
Erwartungsgemaf stellt G1 mit 61,1% die grofite Gruppe dar. Gz ist fast doppelt so
grof wie G3. In der Stichprobe gab es insgesamt 12 Testpersonen (0,9 %), die angege-
ben haben, dass beide Elternteile zwar in D geboren sind, deren Familiensprache je-
doch (immer noch) nicht Deutsch ist. Diese Gruppe ist sehr klein, sodass diese sehr
sensitiv fiir Ausreiffer*Innen ist. Daher wurde diese Gruppe, die in anderen Studien als
Migrant*Innen der dritten Generation bezeichnet wird, zu G3 gezihlt. Beiden ist ge-
meinsam, dass die Familiensprache nicht Deutsch ist. Gaststudierende (Go), die zum
Zwecke des Studiums nach Deutschland gekommen sind, werden aus den weiteren Be-
rechnungen herausgenommen. Gaststudierende erfiillen zwar formal beide der Indika-
toren fiir den MH (Kap. 2.2). Aber rein von der Aufenthaltsdauer in D und auch den zu
erwartenden sprachlichen Fihigkeiten in Deutsch lassen sich deutliche Unterschiede
zwischen Gaststudierenden und den anderen Gruppen erwarten, weshalb eine Fokus-
sierung auf Gi1 bis G3 erfolgt.
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Tab. 4: Deskriptive Verteilung der Stichprobe zum SS 2014

Ausprigung Absolut Relativ (in %)
N 1.395 100,0
Migrationshintergrund Genuine 852 61,1

Deutschsprachler*in (G1)

Migrierte 312 22,3

Deutschsprachler*in (G2)

Migrierte 181 13,0

Fremdsprachler*in (G3)

Gastststudierende (Go) 50 3,6
Geschlecht Minnlich 718 51,5

Weiblich 677 48,5
Absolvierte Berufsausbildung | ohne Berufsausbildung 1127 80,8

mit Berufsausbildung 268 19,2
Leistungskurs (LK) Wirtschaft | kein LK Wirtschaft 999 71,6

LK Wirtschaft 396 28,4
Institution Hochschule 477 34,2

Universitat 918 65,8
Mittelwert Note der HZB (SD) 2,39 (.55)

Finanzielles Grundlagenwissen

Das finanzielle Wissen wurde zu Beginn des WS 2015/2016 und SS 2016 bei 1176
Studieneinsteiger*Innen erhoben. Diese waren zum Zeitpunkt der Befragung fiir Stu-
dienginge der Wirtschaftswissenschaften, Wirtschaftspadagogik, Jura, Bildungswissen-
schaften, Soziologie, Psychologie und Translationswissenschaften eingeschrieben und
stammen von einer Hochschulinstitution. Das finanzielle Grundlagenwissen ist nicht
nur fiir Studierende der Wirtschaftswissenschaften und der Wirtschaftspidagogik von
Bedeutung. Unabhingig vom Studiengang starten Studieneinsteiger*Innen in eine neue
Lebensphase, in der viele einen ersten eigenen Haushalt griinden und eine Vielzahl an
finanziellen Entscheidungen zu treffen haben (wie bspw. die Entscheidung, ob fiir die
Finanzierung des Studiums ein Studienkredit aufgenommen werden sollte). Demnach
wurde die Facette des finanziellen Grundlagenwissens auch bei Studierenden auferhalb
der Wirtschaftswissenschaften erfasst (fiir vergleichende Analysen zum finanziellen
Grundlagenwissen zwischen den Studiengingen s. FORSTER/HAPP, 2018). 61 Personen
wurden aus der Stichprobe eliminiert, da deren Alter tiber 25 Jahre ist und diese schon
deutlich mehr an Erfahrungen mit finanziellen Entscheidungssituationen sammeln
konnten. Zuletzt wurden 7 Proband*Innen mit mehr als 50 % fehlenden Werten bei den
Fragen zum TFL-D entfernt, da hier unterstellt werden muss, dass diese den Fragebo-
gen nicht mit der ausreichenden Sorgfalt ausgefillt haben. Tab. 5 gibt einen Uberblick
iiber wesentliche Merkmale der Stichprobe (FORSTER et al,, 2017b). Auch bei dem
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TFL-D wurde bereits eine Analyse zum Zusammenhang aus dem finanziellen Wissen
(Gesamtscore) und dem MH unter Kontrolle der Personenmerkmale Geschlecht, ab-
solvierte Berufsausbildung, LK Wirtschaft und Note der HZB durchgefiihrt (marp/
FORSTER, 2019). Die Befunde zeigen, dass auch unter Kontrolle dieser Personeneigen-
schaften Unterschiede im finanziellen Wissen zwischen Personen mit und ohne MH
bestehen.

Tab. s: Deskriptive Verteilung der Stichprobe aus dem WS 2015/2016 und SS 2016

Ausprigung Absolut Relativ (in %)

N 1.108 100,0
Migrationshintergrund Genuine 773 69,8

Deutschsprachler*in (G1)

Migrierte 157 14,2

Deutschsprachler*in (G2)

Migrierte 128 11,5

Fremdsprachler*in (G3)

Gaststudierende (Go) 50 4,5
Geschlecht Minnlich 449 40,5

Weiblich 659 59,5
Absolvierte Berufsausbildung | ohne Berufsausbildung 980 88,4

mit Berufsausbildung 126 11,4

fehlende Werte 2 0,2
Leistungskurs (LK) Wirtschaft | kein LK Wirtschaft 902 81,4

LK Wirtschaft 199 18,0

fehlende Werte 7 0,6
Mittelwert Note der HZB (SD) 2,30 (.57)

fehlende Werte | 12 | 12

4 Befundlage
4.1 Unterschiede zwischen Proband*innen mit und ohne MH

Zunichst erfolgt eine Betrachtung der Losungshaufigkeiten je Einzelitem aus den bei-
den Testinstrumenten. Dabei werden die Losungshaufigkeiten fiir Gi1—G3 tabellarisch
abgebildet. Tab. 6 und 7 stellen die Befunde fiir das 6konomische Grundlagenwissen
dar. Die Ankeritems, die mit einem Sternchen gekennzeichnet sind, hat die gesamte
Stichprobe der 1.395 Proband*Innen geldst. Fiir diese Items sind die Losungshiufigkei-
ten nur in Tab. 6 abgebildet. Bei den anderen Items ist die Lésungshaufigkeit je Gruppe
getrennt fiir die beiden Teilstichproben der Version A (N =701) und B (N = 694) des
TEL4-D ausgewiesen. Wie die Gegeniiberstellung der Losungshiufigkeiten zwischen
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den beiden Versionen zeigt, lassen sich — wie auch im amerikanischen Originaltest —
Unterschiede zwischen den parallel konstruierten Versionen A und B erkennen. Des-
halb ist auch bei der deutschen Stichprobe eine getrennte Auswertung von A und B
anzustreben (WALSTAD/REBECK, 2017). Neben dem Standard, dem ein Item auf Ba-
sis der theoretischen Grundlagen des CEE (2010) zugeordnet werden kann, wurden
zu einem besseren Verstindnis jeweils Schlagworte zum Inhalt der jeweiligen Items
formuliert. In den Tabellen sind neben den Losungshiufigkeiten auch die Ergebnisse
aus einer ANOVA je Einzelitem (F-Wert und Signifikanzen) angegeben. Die abhingige
Variable ist dabei die Losungshaufigkeit je Einzelitem und die unabhingige Variable ist
die Gruppenzugehorigkeit. In diesem Artikel liegt der Fokus auf der Einzelitemebene,
was es erlaubt, neben den Losungshaufigkeiten je Einzelitem auch Distraktoren auszu-
werten. Die Befunde aus der ANOVA geben Aufschluss dariiber, inwieweit die Unter-
schiede in den Losungshaufigkeiten zwischen den Gruppen auch statistisch signifikant
sind. Wird der Wert von o,05 unterschritten, so kann davon ausgegangen werden, dass
sich die Losungshaufigkeit in mindestens zwei der drei Gruppen signifikant voneinan-
der unterscheidet (HUBER, 2014). In der Version A (Tab. 6) liegen fiir 33 der 45 Items
signifikante Unterschiede vor. In der Version B (Tab. 7) ist dieses bei 35 Items der Fall.

Tab. 6: Losungshiufigkeiten und ANOVA je Aufgabe des TEL4-D Version A

Lésungshiufigkeit (in %)

Nr. | Standard’ Inhalt
G1 | G2 | G3 | F-Wert | Sig.
1 1 Opportunitéitskosten 42,3 | 36,3 | 43,3 1.06 346
2 1 Investitionsgiiter 57,7 | 45,7 | 37,8 8.27 .000
3 1 Knappheit 55,1 | 46,6 | 55,7 1.67 189
4 2 Effiziente Kontrolle Umweltverschmutzung 44,8 | 38,0 | 23,7 833 | .o00
5* 3 Plan- vs. Marktwirtschaft 73,1 | 63,8 | 61,3 8.50 | .000
6 3 Okonomische Grundfrage aller Wirtschaftssysteme | 28,3 | 29,8 | 22,6 0.76 | .470
7* 4 Gewinn 85,3 | 81,0 | 78,8 3.47 .031
8 4 Auswirkungen der Senkung von Abgaben 70,4 | 58,6 | 51,0 871 | .oo0
9 5 Handel und Profit 7,7 | 70,5 | 67,0 | 032 | .724
10 5 Importbeschrinkung 81,3 | 79,8 | 75,5 0.87 | .418
1 6 Internationaler Handel 58,1 | 51,3 | 58,4 1.72 180
12 6 Komparative Kostenvorteile 61,7 | 61,1 | 62,2 0.01 .990
13 7 Knappheit, Angebot & Nachfrage 94,3 | 88,9 | 85,2 5.68 | .004

s 1=Knappheit, Wahl, Produktionsressourcen; 2 = Entscheidungsfindung; 3 = Okonomische Systeme;
4 = 6konomische Anreize; § = Handel & Tausch; 6 = Spezialisierung & komparative Vorteile; 7 = Mirkte
& Preise; 8 = Angebot & Nachfrage; 9 = Wettbewerb; 10 = 6konomische Institutionen; 11 = Geld & Infla-
tion; 12 = Zinsen; 13 = Arbeitsmarkt & Einkommen; 14 = Entrepreneurship; 15 = Kapitaleinsatz; 16 = oko-
nomische Rolle der Regierung; 17 = Staatliches Versagen; 18 = Beschiftigung, Einkommen, Preisniveau;
19 = Arbeitslosigkeit & Inflation; 20 = Fiskal- & Geldpolitik.
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Lésungshaufigkeit (in %)

Nr. | Standard’ Inhalt
G1 | G2 | G3 | F-Wert | Sig.
14 7 Wechselkurs 66,5 | 59,0 | 52,0 4.12 .017
15 8 Preisuntergrenze 55,7 | 47,2 | 441 2.82 .060
16 8 Verkaufte Menge am Wettbewerbsmarkt 84,8 | 67,7 | 59,0 | 21.60 | .000
17 8 Preisanstieg Wettbewerbsmarkt 82,8 | 72,3 | 66,3 | 1127 | .000
18* 9 Interessenkonflikt Haushalte vs. Unternehmen 93,2 | 85,8 | 60,9 | 22.20 |.000
19* 9 Monopolaufspaltung in Konkurrenzunternehmen 67,8 | 58,3 | 57,8 7.30 .001
20 9 Offentliches Interesse in einer Marktwirtschaft 64,8 | 53,1 | 44,6 | 10.42 | .000
21 10 Herstellung und Austausch von Giitern und DL 67,5 | 62,3 | 43,9 112 | .000
22 10 Merkmale von Kapitalgesellschaften 76,6 | 68,9 | 64,3 | 4.22 .015
23 1 Funktion des Geldes 72,6 | 67,5 | 67,0 1.33 266
24 1 Krediterhhung von Geschiftsbanken 52,7 | 47,6 | 39,1 7.20 .001
2§ 11 Inflation 83,3 | 68,7 | 69,0 10.53 | .000
26 12 Realzins 74,6 | 73,0 | 65,6 3.06 .048
27 12 Zinsniveau 64,0 | 56,2 | 60,0 2.28 103
28 13 Anstieg der Lohne tiber die Zeit 66,5 | 63,6 | 67,0 0.41 .661
29* 13 Knappheit vs. Effizienz 58,0 | 48,0 | 46,9 8.61 | .oo00
30 14 Hauptaufgabe von Unternehmensgrindern 53,9 | 50,6 | 40,5 5.11 .006
31 15 Arbeitsproduktivitit 81,7 | 781 | 72,6 4.61 | .010
32 15 Steigerung Produktivitit eines Landes 60,5 | 59,4 | 48,9 3.90 .021
33 16 Offentliche Giiter 43,1 | 33,1 | 29,7 5.84 | .003
34" 16 Steuerarten 49,2 | 41,6 | s1,4 3.27 .038
35 17 Zolle 42,7 | 39,9 | 29,0 3.91 .021
36* 18 BIP 86,6 | 77,7 | 71,5 | 20.02 | .000
37 18 Handelsbilanzdefizit 73,6 | 62,9 | 59,8 8.16 | .ooo0
38* 18 Bedeutung des Realeinkommens 744 | 71,9 | 64,7 7.11 .001
39 18 Produktionsméglichkeiten 53,8 | 45,2 | 31,2 | 1124 |.000
40 18 Gesamtausgaben einer Volkswirtschaft 44,4 | 33,6 | 31,5 6.44 | .002
41 19 Arbeitslosenquote 91,6 | 89,9 | 78,7 11.33 .000
42 19 Verinderung des Realeinkommens 63,4 | 62,0 | 59,0 0.92 | .399
43* 20 Griinde fiir Steuersenkung 78,7 | 69,0 | 683 | 10.41 |.000
44 20 Staatliches Haushaltsdefizit 871 | 77,0 | 7,7 | 1324 |.000
45 20 Geldpolitische Mafinahmen 70,2 | 63,1 | 51,6 8.85 | .o00
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Tab. 7: Losungshaufigkeiten und ANOVA je Aufgabe des TEL4-D Version B

Lésungshaufigkeit (in %)
Nr. | Standard Inhalt
G1 | G2 | G3 | F-Wert | Sig.
1 1 Opportunitétskosten 50,0 | 54,7 | 48,7 | o0.20 816
2 1 Produktionsfaktor 80,1 | 75,4 | 64,9 | 3.80 | .229
3 1 Entscheidungen unter Knappheit im Wirtschaftssystem | 56,4 | $3,3 | 52,1 115 316
4 2 Gewinnmaximierung 79,8 | 67,8 | 55,1 10.31 |.000
6 3 Okonomische Grundfrage aller Wirtschaftssysteme 282 | 21,4 | 29,3 | 147 | 232
8 4 Wirkungen von Abgaben auf Lohne und Gehalter 74,0 | 60,1 | $3,3 | 9.69 |.000
9 s Rabatte 64,6 | 69,9 | 58,4 1.85 159
10 5 Wirkungen von Zéllen 71,8 | 68,1 | 54,0 | 524 |.006
1 6 Spezialisierung der Arbeit 83,8 | 76,5 | 80,3 | 4.44 | .012
12 6 Komparative Kostenvorteile 63,4 | 50,4 | 58,9 370 | .025
13 7 Uberangebot am Wettbewerbsmarkt 92,6 | 85,4 | 85,7 | 3.44 | .033
14 7 Wirkungen Wechselkursveranderungen 65,5 | 56,7 | 453 | 6.28 |.002
15 8 Wirkungen von Steuern 64,1 | 41,4 | 44,0 | 8.28 |.000
16 8 Verkaufte Menge am Wettbewerbsmarkt 82,2 739|707 | 4.53 | .on
17 8 Angebot vs. Nachfrage 40,1 | 28,0 | 26,3 | 510 |.006
20 9 Wettbewerb in der Marktwirtschaft 89,9 | 85,9 | 77,0 | 7.28 | .001
21 10 Aufgabe von Geschiftsbanken 49,7 | 42,8 | 31,5 512 | .006
22 10 Gewerkschaften 94,5 | 87,4 | 8,3 | 10.98 |.o00
23 1 Geldmenge 30,4 | 25,0 | 13,7 551 | .004
2§ 1 Inflation 69,0 | 66,9 | 61,3 1.41 245
26 12 Riickgang des Realzins 72,3 | 62,0 | 54,8 | 7.58 | .o001
27 12 Ausfallrisiko bei Krediten 74,5 | 57,7 | 581 | 11.08 |.000
28 13 Lohne in der Marktwirtschaft 67,2 | 50,7 | 44,4 | 12.73 |.000
30 14 Existenzgrﬁndung 27,6 | 34,0 | 21,6 0.99 371
31 15 Verringerung der Arbeitsproduktivitit 67,1 | 65,5 | 69,0 | 0.07 |.932
32 15 Hohes Wirtschaftswachstum 88,5 | 85,8 | 77,3 | 412 | .017
33 16 Offentliche Giiter 67,9 | 61,9 | 56,8 | 2.25 | .107
35 17 Zahlungsunfihigkeit von Banken 80,1 | 72,6 | 81,1 3.86 | .021
37 18 Handelsbilanziiberschuss 83,3 | 70,3 | 66,3 | 10.06 |.000
39 18 Maximale Produktionsmenge 80,0 | 73,7 | 63,0 | 710 | .0o01
40 18 Gesamtausgaben einer Volkswirtschaft 42,0 [ 333|338 | 273 |.066
41 19 Auswirkungen einer Rezession 77,6 | 75,9 | 70,8 1.92 147
42 19 Auswirkungen einer unerwarteten Inflation 69,2 | 58,3 | 45,7 | 1187 |.o00
44 20 Staatlicher Haushaltsiiberschuss 85,8 | 74,1 | 81,9 | 599 |.003
45 20 Geldpolitische Mafinahmen einer Zentralbank 68,6 | 571 | 48,0 | 9.62 |.000
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Bei 67 der 80 Items erzielen die Proband*Innen aus Gi1 die hochsten Losungshaufig-
keiten. Dabei zeigen die Ergebnisse der ANOVA auf dem § %-Signifikanzniveau bei 58
dieser Items signifikante Befunde. In manchen Items fallen diese Unterschiede in der
Losungshaufigkeit deutlich aus. So betragt bei Item 16 der Unterschied in der Losungs-
hiufigkeit zwischen Gi1 (84,8 %) und G3 (59 %) mehr als 25%. Ebenso ist Item 18 her-
vorzuheben (s. Tab. 11), bei dem Testpersonen aus Gi1 (93,2%) und G3 (60,9 %) mehr
als 30 % trennen.

Proband*Innen aus G2 schneiden bei 4 Items am besten ab, wobei die Befunde aus
der ANOVA bei keinem dieser Items signifikant sind. Die Losungshiufigkeiten der
Gruppen liegen hier vergleichsweise nahe zusammen. G3 schneidet bei 9 Items am bes-
ten ab. Hiervon fallen die Befunde aus der ANOVA bei drei Items als signifikant aus.
Eines dieser Items ist Item 34 (s. Tab. 8), bei dem G3 eine Losungshiufigkeit von 51,4 %
erreicht und damit besser als Testpersonen aus G1 (49,2 %) und deutlich besser als Test-
personen aus G2 (41,6 %) abschneiden. Charakteristisch fiir Item 34 ist, dass es sich um
eine Aufgabe mit einem hohen numerischen Anteil handelt, das von den Proband*Innen
mathematische Operationen erfordert (s. hierzu die Interpretation der Unterschiede in
Kap. s sowie die Befunde in HAPP/NAGEL/ZLATKIN-TROITSCHANSKAIA/SCHMIDT,
2019). Insgesamt zeigt sich, dass zwar die Mehrzahl der Items von Testpersonen aus G1
besser als von den anderen Gruppen gelost werden. Es lasst sich hier aber kein einheit-
liches Bild tiber alle Items hinweg festhalten.

Tab. 8: Item 34 aus dem TEL4 (richtige Antwortalternative fett hervorgehoben)

A34. The tax described in the table below is a

U A) flat tax on income.

U B) progressive income tax.
U C) proportional income tax.
d D) regressive income tax.

STATE TAX TABLE
Income Percentage Tax Rate
$ 0 - $ 10,000 o
$ 10,001 — $ 40,000 10
$ 40,001 — $ 90,000 20
$ 90,001 and above 30

In Tab. g sind die Losungshiufigkeiten des TFL-D aufgefithrt. Unter Bewertung auf
dem 5 %-Signifikanzniveau liegen bei 15 der 50 Aufgaben keine signifikanten Unterschie-
de zwischen mindestens zwei Gruppen vor. Es zeigt sich beim TFL-D ein zum TEL4-D
dhnliches Bild. G1 schneidet bei insgesamt 38 der so Aufgaben am besten ab. Hiervon
sind die Unterschiede bei 25 dieser Aufgaben als signifikant einzustufen.
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Tab. 9: Losungshaufigkeiten und ANOVA je Aufgabe des TFL-D

Losungshiufigkeit in %

Nr. | Standard® Inhalt
G1 | G2 | G3 [F-Wert| Sig.
1 1 Karrierechancen beim Berufseinstieg 82,6 | 79,2 | 70,7 | 4,69 | ,009
2 1 Kosten und Nutzen fiir ein Studium 66,2 | 40,8 | 54,5 | 3,29 | ,038
3 1 Zukiinftiges Einkommen 673|578 | 573 | 3,88 | ,021
4 1 Léhne & Gehalter 79,2 | 748 | 69,0 | 3,29 | ,038
5 1 Einfluss wirtschaftlicher Veranderungen auf Personen | 78,4 | 66,0 | 65,5 | 8,09 | ,000
6 1 Staatliche Rentenzahlungen 72,4 | 67,9 | 67,3 | 1,04 1352
7 1 Von Einkommensteuer abzugsfihige Ausgaben 63,2 | 47,6 | 36,8 | 17,31 | ,000
8 2 Zuverlissige Informationen bei Kaufentscheidung 758 | 69,9 | 681 | 2,27 | ,104
9 2 Auswirkungen von Kiufen auf die Umgebung 758 | 701 | 76,1 | 1,05 | ,349
10 2 Garantie bei Kauf von Giitern 64,1 | 65,5 | 47,8 6,17 ,002
1 2 Preissetzung fiir Giiter aus Sicht der Kunden 96,5 | 96,6 | 89,6 | 5,99 | ,003
12 2 Informationsbeschaffung im Kaufprozess 52,9 | 83,6 | 343 | 6,80 | ,001
13 2 Gewihrleistungsrecht 61,9 | 60,4 | 62,0 | 0,06 | ,942
14 3 Impulskauf als kurzfristige Kaufentscheidung 69,7 | 71,9 | 559 | 4,74 | ,009
15 3 Inflationsrate S42 | 472 | 477 | 1,69 | 185
16 3 Auswirkungen von Inflation auf Sparguthaben 65,2 | 47,1 | 50,9 | 10,82 | ,000
17 3 Zinseszins auf Sparguthaben 59,3 | 552 | 37,6 | 9,78 | ,000
18 3 Einlagensicherung von Banken 582 | 56,4 | 44,3 | 3,89 ,021
19 3 Riesterrente 63,5 | 66,2 | 48,7 | 5,09 ,006
20 3 Betriebliche Altersvorsorge 33,5 | 331 |420| 1,59 | 205
21 4 Angebotsvergleiche von Konditionen Girokonten 772 1 69,9 | 55,7 | 12,72 | ,000
22 4 Sicherheit fiir einen Kredit 67,8 | 66,7 | 60,9 | 1,08 1339
23 4 Kredit und Zinsen 49,4 | 10,1 | 43,8 | 2,39 | ,092
24 4 Schufa 66,7 | 582 | 57,9 | 3,04 |,048
25 4 Einfluss auf Kreditwiirdigkeit 32,2 | 23,2 | 30,1 2,23 ,108
26 4 Auswirkungen einer niedrigen Kreditwiirdigkeit 71,0 | 56,6 | 42,5 | 21,12 | ,000
27 4 Schuldnerberatung 87,0 | 79,0 | 83,6 | 3,20 | ,041
28 4 Privatinsolvenz 85,7 | 82,8 | 78,8 | 2,04 ,131
29 4 Zinssitze fiir Hypothekenkredite 68,2 | 56,4 | 45,5 | 12,96 | ,000
30 4 Verbraucherrechte fiir Schufa-Eintrag 80,8 | 69,2 | 54,5 | 21,16 | ,000

6 1= Verdienen von Einkommen; 2 = Kauf von Giitern/Dienstleistungen; 3 = Sparen; 4 = Kreditnutzung;
5 = Finanzielle Investitionen; 6 = Versicherung & Absicherung.
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Lésungshiufigkeit in %

Nr. | Standard® Inhalt
G1 | G2 | G3 [F-Wert| Sig.
31 5 Real- und Nominalzinssatz Anleihen 65,4 | 56,2 | 48,7 | 7,00 | ,001
32 5 Steuern auf Kapitalanlagen 37,9 | 28,7 | 32,0 | 2,40 | ,001
33 5 ‘Wahl eines Aktienfonds 25,9 | 21,3 | 288 | 0,97 | ,380
34 5 ‘Wahl von Unternehmensaktien 65,6 | 60,9 | 47,3 | 707 | ,001
35 5 Laufzeit und Zinsen fiir Anleihen 28,3 | 25,2 | 22,4 | 1,02 ,361
36 5 Diversifiziertes Portfolio 78,4 | 75,8 | 66,0 | 3,90 ,021
37 5 Zinssatz Aktie 72,2 | 69,2 | 58,3 | 4,04 | ,018
38 5 Wertsteigerung Anleihe 471 | 47,5 | 30,4 | 576 | ,003
39 5 Rolle Staat am Finanzmarkt 56,5 | 53,7 | 41,9 | 3,92 | ,020
40 5 Aufgaben der Bérsenaufsicht 63,0 | 3,2 | 42,0 | 10,23 | ,000
41 6 Kfz-Versicherung 36,3 | 31,2 | 27,7 | 2,01 | ,13§
42 6 Verlingerung der Garantie 74,0 | 69,2 | 61,4 4,18 ,016
43 6 Wabhl Versicherung je nach Risikobereitschaft 48,2 | 49,7 | 41,8 | 0,01 | ,404
44 6 Versicherungspflicht 92,0 | 93,1 | 84,5 | 3,93 | ,020
45 6 Zuzahlung auf Versicherung im Schadensfall 73,6 | 65,5 | 44,6 | 20,18 | ,000
46 6 Private Krankenversicherung 20,9 | 14,2 | 14,6 2,56 ,078
47 6 Versicherung fiir Berufsunfihigkeit 89,8 | 85,6 | 75,0 | 10,36 | ,000
48 6 Haftpflichtversicherung 46,9 | 46,4 | 36,8 | 2,04 ,131
49 6 Lebensversicherung 62,9 | 52,8 | 60,4 | 2,52 | ,081
50 6 Erwerbsminderungsrente 66,2 | 52,9 | 60,9 | 4,99 | ,007

Es lassen sich Items im TFL-D finden, bei denen sehr grofle Unterschiede in der Lo-
sungshdufigkeit beobachtet werden kénnen. In Item 7, Item 26, Item 30 sowie Item 45
liegen mehr als 25 % zwischen den Proband*Innen aus G1 und G3. Drei dieser Items
finden sich in Tab. 10. Proband*Innen aus G2 liegen bei 8 Items iiber den anderen
Gruppen. Hiervon fallen die Ergebnisse bei 7 dieser Items als signifikant aus. Testper-
sonen aus G3 schneiden bei 4 Items besser als die anderen Gruppen ab, wobei keines
dieser Items in der ANOVA signifikante Ergebnisse zeigt. Die Befunde verdeutlichen,
dass es auch Unterschiede zwischen den beiden Gruppen an Proband*Innen mit MH
gibt. So trennen bei Item 49 (s. Tab. 10) die Testpersonen aus G3 (60,4 %) und G2
(52,8 %) fast 10 %.
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Tab. 10: Items mit Unterschieden im TFL-D (richtige Antwortalternativen fett hervorgehoben)

B7. Was kann von Selinas Einkommen B26. Saras Kreditwiirdigkeit ist gering.
abgezogen werden, um ihre Einkommen- | Was hat das wahrscheinlich zur Folge?
steuer zu verringern?

U A) Zinsertrige auf Sparguthaben U A) Ein Hauseigentiimer vermietet ihr
U B) Spenden fiir gemeinniitzige nicht seine Wohnung.

Zwecke U B) Ein Borsenmakler verkauft ihr keine
U C) Kosten fiir Nahrungsmittel und Aktienanteile.

Kleidung U C) Der Arbeitgeber streicht ihr die betrie-
U D) Spekulationsgewinne aus Ak- bliche Altersvorsorge.

tienverkdufen U D) Das Finanzamt priift ihre Steuer-

erklarung.

B4s. Mit welcher Mafinahme erreichen B49. Der vorrangige Zweck einer Lebensver-
Versicherungsgesellschaften, dass Versi- | sicherungist es,

cherungsnehmer weniger Risiken einge-
hen, obwohl sie versichert sind?

U A) Sie verpflichten die Versiche- U A) eine sichere Sparmdglichkeit bereitzu-
rungsnehmer zu einer anteiligen stellen.
Zuzahlung im Schadensfall. U B) die Familie gegen Lohnausfall zu

U B) Sie gewihren den Versicherungsneh- schiitzen.
mern keine Beitragsriickerstattun- U C) die Familie gegen Arbeitslosigkeit abzu-
gen. sichern.

U C) Sie bieten ausschlieflich Versi- U D) fiir Ausgaben, z. B. bei der Geburt eines
cherungen ohne Selbstbeteiligung Kindes, vorzusorgen.
an.

U D) Sie verlangen niedrige Primien fiir
die Versicherungen.

4.2 Migrationssensible Konzepte im 6konomischen und finanziellen Grundlagenwissen

Die im Folgenden dargestellten Analysen stellen einen ersten explorativen Schritt dar,
um Konzepte aus Sicht der Gruppen mit MH zu identifizieren (s. hierzu auch die Li-
mitationen in Kap. 6). Das primire Anliegen dieser Darstellung ist, dass hieraus fiir die
zukiinftige wirtschaftspadagogische Forschung Anregungen fiir Forschungsarbeiten
entstehen, die dem unterschiedlichen Verstindnis dieser Konzepte aus Sicht von jun-
gen Erwachsenen mit MH tiefergehend nachgehen (s. die Empfehlungen fiir die wei-
tere Forschung in Kap. 6). Fiir die folgenden Analysen wurde jedes der 130 Items aus
den beiden Instrumenten einzeln gesichtet. In die Analysen flielen dabei sowohl die
Lésungshaufigkeiten fir die richtige Antwort als auch die Héufigkeiten fiir die Wahl
bestimmter Distraktoren ein (MOOSBRUGGER/KELAVA, 2012, S. 90). Die im folgen-
den vorgestellten Konzepte zeigen iiber mehrere Items hinweg signifikante Unterschie-
de zwischen den Gruppen. Der Grund fiir dieses Vorgehen ist, dass bei Unterschieden
bei nur einem Item moglicherweise sprachliche Probleme bei der Itemformulierung

vorliegen konnen, was zu Verstindnisschwierigkeiten fiir bestimmte Gruppen fithren
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kann. Sprachliche Fihigkeiten der Proband*Innen konnen in der vorliegenden Studie
nicht auf Basis eines Sprachtests kontrolliert werden (s. hierzu den Ausblick in Kap. 6).
Lésen Gruppen zu einem Konzept mehrere Items signifikant verschieden , so kann die-
ses auf besondere Herausforderungen des dahinterliegenden Konzeptes fiir bestimmte
Personengruppen sprechen und weniger fiir sprachliche Herausforderungen (u. a. Satz-
struktur oder Satzbau) in den einzelnen Items . Fiir diesen Artikel werden Konzepte, die
in mindestens drei Items signifikante Unterschiede in den Losungshiufigkeiten zeigen,
betrachtet.

Aus datenschutzrechtlichen Griinden war es bei der Fragebogenerhebung nicht
moglich, das Herkunftsland der Eltern (sofern dieses nicht D ist) bzw. die Familienspra-
che (sofern diese nicht Deutsch ist) zu erfassen. Demnach sind keine differenzierten
Analysen zu den Herkunftslindern méglich (s. die Limitationen der Studie in Kap. 5.2).
Die im Folgenden aufgefithrten Erklirungsansitze, warum bestimmte Konzepte fiir be-
stimmte Gruppen von Proband*Innen mit MH besonders herausfordernd sein konnen,
werden fiir die zwei grofiten Gruppen an jungen Erwachsenen mit MH angefiihrt, die
in der Gruppe der 17 bis 25-jahrigen Studieneinsteiger*Innen in D zu erwarten sind. Zu
diesen beiden Gruppen an jungen Erwachsenen zihlen laut amtlicher Statistiken (sTA-
TISTISCHES BUNDESAMT, 2015; DESTATIS, 2016) sowie Daten der Hochschulstatis-
tik (DAAD, 2016; MIDDENDORFF/APOLINARSKI/POSKOWSKY/KANDULLA/NETZ,
2013) zum einen Studierende mit einem islamisch geprigten religiosen Hintergrund.
Zum anderen sind in D unter den Studierenden mit MH mit einem erheblichen Anteil
junge Erwachsene mit osteuropéischen Wurzeln vertreten. Hierunter zihlen als grofie-
re Studierendengruppen die Herkunftslinder Russland, Ukraine und Polen (DAAD,
2016). Erklirungsansitze fiir die Unterschiede werden fiir diese beiden Gruppen for-
muliert” Unterschiede konnten bei Items aus dem TFL-D und dem TEL4-D bei fol-
genden Konzepten gefunden werden: Zinsen und Kredite (1) sowie Wettbewerbsmarkt
und Marktwirtschaft (2).

1) Zinsen und Kredite

Items mit Unterschieden finden sich im TFL-D nicht nur in dem Bereich Sparen (Item-
Nr. 16, 17, 18, 19), sondern auch in den Bereichen Kreditnutzung (Item-Nr. 21, 29) und
Finanzielle Investitionen (Item-Nr. 31, 37, 38). Fiir alle diese Items zeigen die Befunde
aus der ANOVA signifikante Ergebnisse.

Um sich die Herausforderungen mit dem Zinsbegriff und der Nutzung von Krediten
speziell aus einer islamisch geprigten, religiosen Sichtweise zu veranschaulichen, erfolgt

7 Wie die Analysen in YAMAOKA/WALSTAD/WATTS/ASANO/ABE (2010) sowie YAMAOKA/ASANO/ABE/
REBECK (2007) verdeutlichen, sind siidost-asiatische Lander fiir das 6konomische Wissen gut mit der
westlichen Welt vergleichbar. Dieses gilt u. a. fiir Japan, China, Neuseeland, Siidkorea, Taiwan und die Phi-
lippinen. Zwischen diesen Landern und Deutschland lassen sich von der Perspektive auf die Wirtschafts-
rechtsordnung weniger Differenzen erwarten, weshalb an dieser Stelle keine Analyse zu diesen Landern
erfolgt (BENNET/OSHIKOYA, 2011).
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an dieser Stelle zunichst eine Begriffsfassung des Zinsbegriffs im islamischen Finanz-
recht. Aus Sicht einer westlichen Wirtschaftsrechtsordnung lassen sich diese religios-
normativen Uberzeugungen nur schwer nachvollziehen (POHLHAUSEN/BECK, 2010,
S.227). Es kommen deutliche Unterschiede zu einem westlich-geprigten Zinsbegriff
zum Ausdruck (RIESSINGER, 2016, S.29). Das Konzept der Zinsen ist aus religiésen
Uberzeugungen in einer islamisch geprigten Okonomie ein Tabu-Thema (HASSAN/
LEWIS, 2009, S. 2). Ursprung bildet dabei das Verbot von ,Riba“ (iibersetzt: Wucher)
(POHLHAUSEN/BECK, 2010, S. 227). Im islamischen Glauben wird hierunter eine un-
gerechtfertigte Vermogensvermehrung ohne Gegenleistung definiert. Das Generie-
ren von Zinsen verstofit gegen das islamische Verstandnis von sozialer Gerechtigkeit
(1QBAL, 1997, S. 43). Hierunter fillt nicht nur das Verzinsen von eigenem Vermégen,
sondern auch das Verbot, Zinsen fiir einen Kredit zu verlangen. Demnach sind Zinsen
und Kredite eng miteinander verbunden. In der islamischen Kapitaltheorie wird von
einem allgemeinen Zinsverbot gesprochen. In der Realitit sieht es in den islamisch-
geprigten Landern so aus, dass islamische Banken und Finanzinstitute aus ,wirtschaft-
lichen Zwingen und Griinden der Wettbewerbsfahigkeit Umgehungsgeschifte® durch-
fithren (POHLHAUSEN/BECK, 2010, S. 228). Oftmals haben diese Umgehungsgeschifte
Zuge von konventionellen Produkten fiir Kapitalnehmer*Innen und Anleger*Innen. Es
haben sich in der Handelspraxis Finanzierungen entwickelt, die konventionelle Darle-
hen mehr und mehr nachbilden, aber nach Auflen als religi6s vereinbar gekennzeichnet
werden. Im Gegensatz zum Zinsbegriff im islamischen Glauben ist in der westlichen
Wirtschaftsrechtsordnung das Zinskonzept in dieser Hinsicht neutral (POHLHAUSEN/
BECK, 2010). Es muss an dieser Stelle jedoch betont werden, dass das Wissen, das hinter
den Konzepten aus islamischer Sicht steckt, nicht als falsch deklariert werden kann. Es
stellt lediglich eine Differenz zu den westlich-gepragten Konzepten zu Zinsen und Kre-
diten dar, was sich auf die Beantwortung der Fragebogenitems niederschlagen konnte.

Daneben ist davon auszugehen, dass insbesondere auch junge Erwachsene, deren
Eltern eine Herkunft aus Lindern der ehemaligen Sowjetunion haben, eine von der
westlich-gepragten Wirtschaftsordnung abweichende Haltung gegeniiber Zinsen und
Krediten zeigen. Banken- und Wihrungskrisen fithrten in den Landern der ehemaligen
Sowjetunion zu steigernder Armut, dem Verlust von Ersparnissen und einer sinken-
den Wirtschaftsleistung. Es ist ein deutlicher Vertrauensverlust in den Kapitalmarkt zu
spiiren, der bis in die 70er und 8oer Jahre zuriickgeht (FEHL/SCHULLER, 2002, S. 22).
Damit verbunden zeigten sich in vielen Staaten der ehemaligen Sowjetunion die Ten-
denzen, dass das Sparverhalten der Bevolkerung deutlich zuriickging. Bislang ist jedoch
in der Forschungsliteratur nicht belegt, inwieweit derartige Einstellungen gegeniiber
finanziellen Produkten auch einen Einfluss auf das finanzielle Wissen nehmen. Dieses
stellt allerdings einen ersten Hinweis dar, dass sich auch die Haltung gegeniiber Zinsen
und Krediten aus einer sowjetisch-gepragten Sichtweise von einer westlichen Perspek-
tive unterscheiden konnte.
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2) Wettbewerbsmarkt und Marktwirtschaft

Bei insgesamt sieben Items, in denen ein traditionell westlich-geprigter Wettbewerbs-
markt die Grundlage bildet, zeigen sich Unterschiede in den Losungshéufigkeiten. Die-
se Items stammen aus dem TEL4-D (aus der Version A 13, 15, 16, 17; aus der Version B 13,
16,17). Bei sechs dieser Items fallen die Unterschiede in der ANOVA auf dem 5 %-Signi-
fikanzniveau als bedeutsam aus. Daneben zeigen sich bei sechs Items aus dem TEL4-D
signifikante Unterschiede in der ANOVA, die auf dem Konzept der Marktwirtschaft
beruhen. Hierzu zihlen die Ankeritems 5 und 18 sowie aus der Version A die Items 20
und 21 sowie aus der Version B die Items 20 und 28.

Das Konzept der Marktwirtschaft basiert auf dem Prinzip des Wettbewerbs
(MANKIW, 2012), sodass diese beiden Konzepte simultan betrachtet werden. Nach
KNIEPS (2005, S.4) hat ein traditioneller Wettbewerbsmarkt folgende Funktionen:
Freiheits-, Verteilungs-, Allokations-, Entdeckungs- und Fortschrittsfunktion. Das Kon-
zept des Wettbewerbsmarktes stellt nach BAKR et al. (2003) einen Kontrast zum mus-
limischen Verstindnis einer guten Regierungsfithrung dar. Nach diesem Verstandnis
hat die Regierung die Verpflichtung, auf das 6ffentliche Wohl zu achten und ,Sorge um
das Wohlergehen der Armen und Benachteiligten® zu tragen. Der theoretische Wettbe-
werbsmarkt steht dem zunéichst nicht im Widerspruch, doch sind viele Einflussfaktoren
zu beachten, durch die vom theoretischen Ideal abgewichen wird. Widerspricht die sich
aus dem Wettbewerbsmarkt ergebende Ressourcenallokation sozialen und gesellschaft-
lichen Umstidnden, so kann es zu einem Konflikt kommen. In der realen Umsetzung
lasst sich der Wettbewerbsmarkt also durch die Vernachlissigung von Gleichverteilung
nicht mit dem muslimischen Verstindnis einer guten Regierungsfithrung vereinbaren.
Praktisch ist dieses trotz angestrebtem Wettbewerbsmarkt aktuell u.a. in der Tiirkei
durch eine Vielzahl von staatlichen Eingriffen sichtbar. Seit 2016 sind diese vor allem in
dem Bereich der Nahrungsmittel zu beobachten. Laut aktuellen Zahlen der BERTELS-
MANN STIFTUNG (2018) machen diese Waren ca. 25 % des Verbraucherpreisindex im
Warenkorb aus, bei denen regierungspolitische Entscheidungen die Preissetzung be-
stimmen. An dieser Stelle konnte der Widerspruch aus einem theoretisch postulierten,
aber praktisch nicht umgesetzten Wettbewerbsmarkt in einigen muslimischen Landern
dazu fihren, dass von den jungen Erwachsenen die staatlichen Eingriffe in den Wettbe-
werbsmarkt als legitim wahrgenommen werden.

Im Fokus einer méglichen Erklarung der geringeren Losungshéufigkeiten aus der
Perspektive von Studierenden mit sowjetischen Wurzeln kann die Transformation in
Osteuropa stehen. Im 20. Jahrhundert vollzog sich zwischen den 8oer und goer Jah-
ren der Wandel von der Zentralverwaltungs- zur Marktwirtschaft (FEHL & SCHULLER,
2002, S. 2). Dieser Ubergang hatte bis in das 21. Jahrhundert spiirbare Folgen. Die Trans-
formation in den Landern der ehemaligen Sowjetunion verlief deutlich problematischer
und langwieriger als in den westlichen und mitteleuropiischen Lindern (WIEGERT,
2003, S. 2). Auch die private wirtschaftliche Situation der eigenen Haushalte wurde von
der Mehrheit der Bevolkerung Osteuropas nach der Transformation als schlechter em-

pfunden (SEIFERT, 1995, S. 420). Fiir Russland als Kernland der ehemaligen Sowjetuni-
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on lasst sich mit Blick auf den Wandel von der Zentralverwaltungs- zur Marktwirtschaft
eine Verschlechterung der wirtschaftlichen Situation beobachten (VARGA, 2002, S. 3).
Die Rolle des Wettbewerbs spielt auch fiir eine etablierte Marktwirtschaft eine entschei-
dende Rolle, welcher aber vor allem in Russland aufgrund seiner Groé8e und aufgrund
der tiber 70 Jahre alten Tradition einer Zentralverwaltungswirtschaft nicht ausreichend
Beachtung erhielt. In Russland war das Marktdenken lange Zeit unterdriickt (FEHL/
SCHULLER, 2002, S.19), was iiber die Rollen- und wirtschaftlichen Wertmuster im
hiuslichen Umfeld womoglich auch an die jiingere Generation weitergegeben wird.

Beispielhaft sollen an dieser Stelle zwei Items genannt werden, die die spezifischen
Herausforderungen der Proband*Innen mit MH verdeutlichen. In Tab. 11 sind die
Items 5 und 18 aus dem TEL4-D abgebildet. In Item s liegt die Losungshaufigkeit von
G1 (73,1 %) signifikant iiber den Losungshaufigkeiten von G2 (63,8 %) und G3 (61,3 %).
Einen noch deutlicheren Unterschied zeigt der Blick auf Item 18. Das Item ist mit einer
Lésungswahrscheinlichkeit von 93,2 % fiir G als sehr einfach zu charakterisieren. Mit
85,8 % l6st auch G2 dieses Item mit einem hohen Prozentsatz richtig. Mit 60,9 % schnei-
den Proband*Innen aus G3 deutlich schlechter ab. Die Befunde aus der Distraktoren-
analyse zu den beiden Gruppen mit MH liefern erste Hinweise, vor welchen Herausfor-
derungen diese beiden Gruppen stehen. Knapp ein Viertel der Proband*Innen (24,6 %)
aus G3 hat sich bei A18 fiir den Distraktor , Staatliche Regulierung” entschieden. Dieses
lasst sich vor dem Hintergrund des in diesem Abschnitt berichteten starken Eingriffs
staatlicher Entscheidungstriger in die Wirtschaft gut verbinden. In Item § wird die Ant-
wortalternative A) ,Engpisse hiufiger auftreten als Uberschiisse” auch mit ca. einem
Viertel von den Gruppen 2 und 3 gewihlt. Dass Engpésse von diesen Proband*Innen
mit der Marktwirtschaft assoziiert werden, konnte auch an der generell schlechten wirt-
schaftlichen Lage der Lander der ehemaligen Sowjetunion bei der Umstellung von der
Plan- zur Marktwirtschaft liegen.

Tab. 11: Beispielitems s und 18 aus dem TEL4-D (richtige Antwortalternative fett hervorgehoben)

As. Der wesentliche Unterschied
zwischen Planwirtschaft und Mark-
twirtschaft besteht darin, dass in einer
Marktwirtschaft

U A) Engpisse hiufiger auftreten als
Uberschiisse.

U B) Kiufer und Verkiufer die Alloka-
tion der Ressourcen bestimmen.

O C) zentrale Planung ein wirksames
Anreizsystem fiir Konsumenten und
Produzenten schafft.

U D) die Preise fiir Produkte und Ressou-
rcen weitgehend durch staatliche
Regulierung der Unternehmen
bestimmt werden.

A18. Unternehmen wollen ihre Produkte zu
hohen Preisen verkaufen. Haushalte wollen
Produkte zu niedrigen Preisen kaufen. In
einer Marktwirtschaft wird dieser Inter-
essenskonflikt gelost durch

U A) Gerichtsverfahren.

U B) Wettbewerb.

U C) Tarifverhandlungen.
U D) Staatliche Regulierung.
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5 Erste wirtschaftsdidaktische Implikationen und Hinweise fiir die Ausbildung
von Lehrkriften

Die Befunde aus diesem Artikel geben erste explorative Hinweise, dass Proband*Innen
mit MH bei bestimmten 6konomischen und finanziellen Konzepten, die in Deutsch-
land aus einer westlichen Sichtweise geprigt sind, besondere Herausforderungen zu
bewiltigen haben. Bislang wurde bei der Erkldrung von migrationsspezifischen Unter-
schieden im 6konomischen und finanziellen Wissen dem Sprachargument die grofite
Beachtung geschenkt (vgl. Kap. 1). Die Befunde aus diesem Artikel sollen dazu dienen,
dass aus wirtschaftsdidaktischer Sicht auch den kulturell-bedingten Unterschieden in
Zukunft eine stirkere Beachtung gelten sollten. Sowohl sprachlich- als auch kulturell-
bedingte Unterschiede konnen demnach zur Erklirung der Unterschiede zwischen den
in diesem Artikel benannten Gruppen beitragen. Im Folgenden werden zunichst auf
Basis der erzielten Befunde erste Implikationen fiir einen adressatengerechten Umgang
mit diesen Herausforderungen im Wirtschaftsunterricht formuliert.

Adpressatengerechter Umgang im Wirtschaftsunterricht

Zu den professionellen Kompetenzen einer Lehrkraft fir den kaufm.-verw. Bereich
zihlt der Umgang mit einem heterogenen Schiilerklientel (SEIFRIED/WUTTKE, 2017,
S.177; SEVERING/WEISS, 2014, S. 5). Hierbei werden in der Literatur neben kogniti-
ven, korperlichen und sozialen Merkmalen auch kulturelle Unterschiede in den Voraus-
setzungen der Lernenden genannt (KIMMELMANN, 2009, S. 7). Der Artikel soll zu einer
Sensibilisierung beitragen, dass aus Sicht der Lehrkraft gerade im 6konomischen und
finanziellen Wissen der kulturelle Unterschied in der Lerngruppe als besondere Heraus-
forderung wahrgenommen werden sollte. Fiir die Wirtschaftsdidaktik kénnen auf Basis
der Befunde aus diesem Artikel erste Hinweise abgeleitet werden, dass von der Lehr-
kraft die verschiedenen kulturellen Sichtweisen u. a. auf Zinsen, Kredite, Wettbewerbs-
markt und Marktwirtschaft aktiv in den Unterricht mit eingebunden werden sollten.
Die Lehrkraft kann bspw. die in der Klasse bestehenden unterschiedlichen Sichtweisen
auf diese Konzepte durch die Lernenden auf Basis der eigenen Erfahrungen herausar-
beiten lassen (PETERS, 2009, S.128). So wird den Lernenden auch bewusst, dass der
Unterrichtsstoff auf Basis der Lehrbiicher und den curricularen Vorgaben in Deutsch-
land weitestgehend westlich geprigt sind. Durch den Einbezug dieser Sichtweisen wird
damit die Pluralitit im Unterricht gefordert (FURSTENAU, 2009, S. 65, 67; PETERS,
2009, S.128). Erst, wenn es der Lehrkraft gelingt, diese unterschiedlichen Sichtweisen
in den Unterricht zu integrieren, kann hieriiber ein Dialog stattfinden, der womdglich
den Lernenden mit MH hilft, diese Sichtweisen zu reflektieren und falsche Antworten
in dem Fachtest zu vermeiden. Schliefllich mochte die Mehrzahl der Lernenden nach
der dualen Ausbildung bzw. nach dem Absolvieren eines wirtschaftswissenschaftli-
chen Hochschulstudiums in einer westlich-geprigten Gesellschaft einer Berufstitigkeit
nachgehen. Dieses erfordert das ausreichende Verstindnis fiir einen westlich-gepragten
Blick auf die Wirtschaftsordnung.
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Migrationsbewusstere Ausbildung von Lehrkriften im kaufm.-verw. Bereich

Parallel zu den hier vorgestellten Befunden wurden insgesamt funf Interviews mit
Lehrkriften (durchschnittliches Alter: 40,4; durchschnittliche Anzahl der Berufsjahre:
6,4) aus dem berufsbildenden Schulbereich mit Fach Wirtschaft gefiihrt. Drei dieser
Lehrkrifte haben selbst einen MH (zweimal islamisch-geprigt; einmal osteuropiischer
Raum). Den beiden Lehrkriften ohne MH waren die in diesem Artikel skizzierten Her-
ausforderungen bei den Konzepten Zinsen und Kredite sowie Wettbewerbsmarkt und
Marktwirtschaft nicht bekannt. Im Gegensatz dazu konnten sich alle drei Lehrkrifte mit
MH gut in die Herausforderungen der jungen Erwachsenen mit MH bei der Aufgaben-
verarbeitung hineinversetzen. Diese Befunde konnen als Indiz gewertet werden, dass
im Sinne einer migrationssensiblen Lehrkrifteausbildung im kaufm.-verw. Bereich in
Zukunft auch Verinderungen ansetzen sollten.

Herausforderungen von Diversitit der Lernenden werden in den letzten Jahren auch
vermehrt in der beruflichen Bildung diskutiert (KIMMELMANN, 2009). Allerdings gibt
es bislang in den curricularen Grundlagen der Hochschulausbildung fiir die Lehrkrifte
im kaufm.-verw. Bereich kaum Lehrveranstaltungen, die auf eine migrationsbewusstere
Lehrkrifteausbildung abzielen (FROMMBERGER/LANGE, 2018, S.s8). Heterogenitit
wird in den Modulhandbiichern der Lehrkrifte aus dem berufsbildenden Bereich stark
auf kognitive Leistungsmerkmale der Schiilerschaft bezogen. FRIESE (2017) sieht an
dieser Stelle fir die Lehrkrifteausbildung ein erhebliches Professionsdefizit. Die Befun-
de und insbesondere auch die geringen Kenntnisse der Lehrkrifte aus den Interviews
(AHLRICHS, 2015, S.7-8), die keinerlei Erfahrungen mit diesen Herausforderungen
bekundet haben, verdeutlichen, dass an dieser Stelle Veranderungen hin zu einer migra-
tionsbewussteren Lehrkrifteausbildung anschlieffen sollten. Erst, wenn den Lehrkrif-
ten spezifische Herausforderungen bei Konzepten wie Zinsen, Kredite, Marktwirtschaft
und Wettbewerbsmarkt iiberhaupt bewusst sind, kénnen Uberlegungen anschlieflen,
wie mit dieser heterogenen Ausgangslage im Unterricht adressatengerecht umgegangen
werden kann.

6 Limitationen und weiterer Forschungsbedarf

Die in diesem Artikel vorgestellten Befunde miissen unter gewissen Einschrinkungen
interpretiert werden. Dieser Artikel kann nur als erster Anstof3 gelten, dass die Zusam-
menhinge aus einem unterschiedlichen kulturellen Hintergrund bei jungen Erwachs-
enen und dem 6konomischen sowie finanziellen Wissen tiefergehend untersucht wer-
den. Daher erfolgt an dieser Stelle nach der Skizzierung der Limitationen auch der
Verweis auf weiteren Forschungsbedarf.

Aufgrund von datenschutzrechtlichen Bestimmungen konnten in diesem Artikel
keine linderspezifischen Modellierungen vorgenommen werden. Dies stellt einen Ein-
schnitt dar. Aus der Kulturforschung ist bekannt, dass linder- und kulturkreisspezifi-
sche Unterschiede zu erwarten sind (HUNTINGTON, 2011). Wenn es der Datenschutz

zulisst, sollten die Analysen zu den Unterschieden auf Einzelitemebene vergleichend
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fur unterschiedliche Linder durchgefithrt werden. Befunde hieraus wiren dann auch
aus wirtschaftsdidaktischer Sicht gewinnbringend, da so die migrationsbewussten In-
halte adressatengerechter aufbereitet werden kénnen. Neben den Angaben zu den Her-
kunftslindern wire es fiir weiterfithrende Analysen ebenso zielfihrend, wenn neben
den Fachtests auch Messinstrumente zu den sprachlichen Fihigkeiten der Testpersonen
eingesetzt werden. Die Unterscheidung nach den in Kap. 2 vorgenommenen Gruppen
erfolgte durch die Testpersonen auf Basis der Angaben zur Familiensprache, was mog-
liche Verzerrungen beinhaltet (GOGOLIN, 2013). KEMPER (2010) weist darauf hin, dass
Testpersonen dazu neigen, aus Griinden der sozialen Erwiinschtheit eher Deutsch zu
nennen. Fiir zukiinftige Studien kénnten die Befunde auf einer solideren Basis stehen,
wenn die sprachlichen Fihigkeiten neben dem 6konomischen und finanziellen Wissen
auf Basis von Messinstrumenten kontrolliert werden. Bei der Indikatorisierung von MH
wird gemafl dem in Kap. 2.1 dargestellten Ansatz eine weite Definition zugrunde gelegt,
die von MH ausgeht, wenn einer der beiden Elternteile nicht aus Deutschland stammt.
Studien verweisen allerdings darauf, dass die miitterliche Seite eine vergleichsweise in-
tensivere erzieherische Wirkung ausiibt. Gerade in Migrantenfamilien sei der Einfluss
der Mutter besonders gewichtig (BRAUN/MEHRINGER, 2010; HENKEL/STEIDLE/
BRAUKMANN, 2016). Dieser Sachverhalt sollte sich auch mit Blick auf das 6konomi-
sche (Nicht-) Wissen zusitzlich auswirken und muss in weiterfiihrenden Studien dif-
terenziert betrachtet werden. Durch den Einbezug der Familiensprache und Herkunft
der Eltern und der Gruppenbildung lasst sich in diesem Beitrag keine genaue Trennung
zwischen dem Kultur- und Spracheffekt vornehmen. Dieses sollte in weiterfithrenden
Studien untersucht werden. Aus inhaltlicher Sicht ist kritisch anzumerken, dass neben
dem Wissen zu den Einstellungen und der moralischen Reflexionsfahigkeit kein Da-
tenmaterial ethoben wurde. Diese weiteren Facetten mussten daher fiir diesen Artikel
ausgeklammert werden. Spannend wire der Einbezug dieser beiden Facetten in Folge-
studien, da auch hier migrationsspezifische Unterschiede zu erwarten sind.

Die bisherigen Analysen wurden auf Basis des Antwortverhaltens und der erreichten
Punkte in den beiden Fachtests vorgenommen. Dieses Antwortverhalten liefert noch
keine direkten Riickschliisse zu den kognitiven Prozessen, die zu der Beantwortung ge-
fuhrthaben. Rein quantitative oder rein qualitative Studien stoflen bei der Untersuchung
der Zielsetzung in diesem Artikel an Grenzen. Nach KUCKARTZ (2014, S. 77) kann sich
ein Mixed-Method-Design im Sinne eines Vertiefungsdesigns auf quantitative und qua-
litative Aspekte stiitzen, die in eine gemeinsame Ergebniszusammenfithrung miinden.
Dieses sollte fiir zukiinftige Studien zur Erforschung von migrationsspezifischen Unter-
schieden im 6konomischen Wissen anvisiert werden. So konnen die Items zur Erfas-
sung des 6konomischen Wissens zunichst bei einer Stichprobe an Proband*Innen in
einer quantitativen Studie eingesetzt werden, um das Wissen der Testpersonen valide
und reliabel zu erfassen. Im Anschluss daran sollten Kontrastgruppen auf Basis der in
Kap. 2.1 vorgestellten MH-Gruppen im qualitativen Teil der Studie im Think-Aloud-Ver-
fahren (LEIGHTON/HEFFERNAN/COR/GOKIERT/CUI, 2011) und einem fokussierten
Leitfadeninterview (KRUSE, 2014 ) erhoben werden. Im Think-Aloud-Verfahren werden

die kognitiven Prozesse bei der Beantwortung der Okonomie—Fragen verbalisiert. Die
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weiterfithrende (vertiefende) Auseinandersetzung mit den kulturellen Konzepten kann
im anschlieenden Interview erfolgen (KRUSE, 2014). Hier soll das vorhandene Wissen
der Proband*Innen prizisiert und reflektiert werden. Durch dieses Verfahren kann eine
Einschitzung erfolgen, ob die Inhalte der Items aus dem TEL4-D und dem TFL-D in
Widerspruch zu bestimmten Werten und Normen der Proband*Innen stehen. Bei der
Entwicklung und Durchfithrung dieser Interviews muss beachtet werden, dass die hin-
terfragten kulturellen Konzepte von den Proband*Innen eingebracht werden.

Unbestritten verdeutlicht dieser Artikel, dass sich die Lésungshiufigkeiten zwi-
schen den MH-Gruppen bei den herausgearbeiteten Konzepten bei der Mehrzahl der
Items deutlich voneinander unterscheiden. Ahnlich wie die Forschung zu spezifischen
Fehlern aus Sicht von Lernenden in der Wirtschaftsdidaktik in den letzten Jahren eine
erhdhte Beachtung bekommen hat (MINNAMEIER, 2008; SEIFRIED/WUTTKE, 2010),
sollte die Forschung zu migrationsbewussten Konzepten eine tiefergehende Erfor-
schung in der Berufs- und Wirtschaftspidagogik erfahren. Die Tatsache, dass in diesem
Artikel Proband*Innen bei dem Eintritt in ein Hochschulstudium betrachtet wurden,
verdeutlicht, dass diese Unterschiede bis zum Eintritt in den Hochschulbereich virulent
sind. Umso mehr sollte bereits im berufsschulischen sowie allgemeinbildenden Unter-
richt angesetzt werden, um mit diesen migrationsbewussten Inhalten zielgerichtet um-
zugehen. Damit konnen die erforderlichen Voraussetzungen fiir wirtschaftsdidaktische
Uberlegungen geschaffen werden, wie im Unterricht mit dieser Problemlage adressa-
tengerecht umgegangen werden sollte. Zugleich kénnen die erzielbaren Befunde als Im-
pulse fiir eine (lingst fillige) migrationssensiblere Lehrerausbildung im kaufm.-verw.
Berufsfeld dienen.
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